Patriotyzm zakupowy

Polscy producenci produkuja maszyny, ktére znajduja nabywcdw w kraju i za grani-
ca. Ten banalny wstep ma gtebsze znaczenie, bo markowych firm mamy niestety nie-
wiele. Przewazajaca liczba naszych producentéw sprzetu wykorzystywanego w pracach polowych przez
lata stawiafa na proste narzedzia. Na szczescie w ostatnich latach boomu sprzedazowego bedacego na-
stepstwem dotacji z Unii Europejskiej wielu z nich zainwestowato w park technologiczny i podniosto ja-
kos¢ swoich produktéw. Rodzi sie wazne pytanie: czy wytrzymaja konkurencje ze znanymi od lat markami
zachodnimi z kilkudziesiecioletnia tradycja?

Odpowiedz poznamy za kilka lub kilkanascie lat, ale dzisiaj mozna przewidzie¢ przynajmniej dwa wa-
rianty ich przysztosci. Pierwsza to ktopoty z powodu gwattownego zatamania sie sprzedazy nie tylko w na-
szym kraju, ale tez w catej Europie. Jezeli dodamy do tego przeinwestowanie, to niestety upadek takich
producentdéw jest bardzo realny. Drugi wariant jest optymistyczny. Stabilne firmy przygotowane na zata-
manie rynku sprzedazy swoich produktéw po prostu przetrwaja trudny okres i nadrobig wynik finansowy
w kolejnych ttustych latach, ktére przeciez nastgpia. Warto rowniez zauwazy¢, ze mamy kilku producen-
téw, ktorzy wysytaja swoje produkty na inne kontynenty. To ratunek w trudnych czasach dla kazdego eu-
ropejskiego producenta.

Kolejna kwestia to wybory zakupowe rolnikéw. Z jednej strony, moga oni preferowac polskie produk-
ty w ramach szeroko rozumianego patriotyzmu, ale z drugiej — po prostu nie muszg. Ta ostatnia opcja jest
zrozumiata, jezeli maszyna odbiega jakosciowo od oferty marek zachodnich. Na koniec nie mozna zapo-
mniec o cenie — zwtaszcza przy braku dotacji unijnych. To szansa dla polskich firm, ktérych produkty sa tan-
sze od zachodnich. Muszg jednak postawi¢ na ich jako$¢, bo to jedyna droga do budowania silnej marki.
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4 Ursus stawia na silniki Deutz 9 Opony Mitas CHO 16 John Deere 6R z dzojstikiem
4 Fenix od 190 tys. zt netto 26 John Deere,B"z d{ugq rama
5 Pronar sie rozbudowuje PREZENTACJE 62 Kubota MGX-III
5 SDFiKramp - przedtuzenie umowy 10 Wyniki doswiadczen polowych Vaderstad
5 Cavaliada i konie mechaniczne 14 Innowacje z Bolonii TEST
6 Ursus stawia na naped elektryczny 20 Gryka w austriackich redlicach 28 Zetor Proxima 80 — Plus kontra Power
6 Grene - wiecej sklepéw franczyzowych 24 Nowosci Claas Easy 56 tadowarka teleskopowa
6 Agribot do sadu 35 Ulepszona prasa McHale 5500 Manitou MLT 735 Elite
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7 Kuhn Espro z podsiewem nawozu 46 Propozycje marki Samasz na sezon 2017 40 Agromek 2016
8 Ptugi Amazone Cayros 50 Wykopki po belgijsku
8 Zetor Major HS 80 54 Trzy metody aplikacji RSM WYWIAD
8 Szczelna plandeka Joskin Telecover 60 Terrano z Partnerem 44 Unia - polska marka znana na Swiecie
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